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Neukunden gewinnen

Umsatz / AE steigern

Service verkaufen

DB in € steigern

Marge in % steigern

Vertriebseffizienz

Märkte / Produkte forcieren

Marktanteil € steigern

Marktanteil % steigern

Experten-Barometer Januar / Februar 2011
Teilnehmer: 134

"Vertriebs-Ziele 2011"
Für 2011 hat in unserer Vertriebsorganisation als Vertriebs-Ziel die Priorität 1... 
(nur 1 Nennung möglich)


