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Zur Person

Business-Coach und Experte fiir strategi-
sches & operatives Vertriebsmanagement
im B2B-Vertrieb.

Aus einer Unternehmerfamilie stammend,
mit betriebswirtschaftlichem Studium,
Schwerpunkt Absatzwirtschaft. Danach
Vertriebskarriere in internationalem
Konzern der Investitionsglterindustrie.
1997 Grindung der PETER SCHREI-
BER & PARTNER Vertriebsberatung
und -training. 2007 Erweiterung um das
Geschéftsfeld Vertriebsberatung Auto-
motive fir Automobilzulieferer.

Heute Managementberater und Coach
fur Fihrungskréfte im B2B-Vertrieb.
2018 ausgezeichnet als TOP Consultant.
Referent u. a. bei ZfU Zentrum fur
Unternehmungsfihrung - Internatio-
nal Business School, Ziirich -Teaching
Award in Gold.

Speaker bei GroBveranstaltungen wie
z. B. Deutscher Vertriebsleiter und
Verkaufsleiter Kongress, Minchen.
Lehrbeauftragter an der Hochschule
Mannheim / Wirtschaftsingenieure.
Buchautor, Autor in Fachmagazinen,
Lehrbriefautor flr Vertrieb und Verkauf.

Berufserfahrung

Nach dem Studium den Vertrieb von
der Pike auf in internationalem Kon-
zern der Nachrichtentechnik (Investiti-
onsguter) gelernt:
Vertriebsbeauftragter, Assistent eines
Geschéaftsstellenleiters, Projektver-
antwortlicher  ,Eingliederung  neu
zugekaufter Unternehmen in die be-
stehende Vertriebsorganisation” mit
Vertriebsflhrungsverantwortung.
Danach 8 Jahre Berater und Prokurist
bei einer auf Vertrieb spezialisierten,
kleinen und feinen Unternehmens-
beratung mit GroBunternehmen und
groBen Mittelstandlern als Kunden.
PETER SCHREIBER & PARTNER (PS&P):
Seit 1997 sind Beratungs- und Coa-
ching-Schwerpunkte alle MaBnahmen
des Vertriebsmanagements, um durch

Sales Excellence Umsétze und Gewinne
zu steigern: Profitables Wachstum.
Dieser Erfahrungsschatz aus Beratungs-
mandaten, Referententatigkeit, Lehr-
auftrag an der Hochschule Mannheim,
verknuipft mit langjahriger Berufserfah-
rung sowohl in taglicher Verkaufsarbeit
als auch in Vertriebsleitung machen
Peter Schreiber zum pragmatischen
Berater und Coach mit dem Auge fiur
das Machbare!

Spezialthemen

e Umsetzen der Unternehmens-
Vision in eine Vertriebs-Strategie.

e  Erstellen eines Selling-Plans mit
Vertriebs-Balanced-Scorecard.

e Vertriebsmanagement

. Umsatzsteigerung: Potenzialaus-
schopfung, ErschlieBen von Mark-
ten, Wettbewerberverdrangung

e Vertriebseffizienz durch strategi-
sches Verkaufen von Lésungen,
Systemen, Projekten, Services,
Dienstleistungen.

e Preisdurchsetzung und Ertragsstei-
gerung durch Verhandlungs-Stra-
tegien und -Psychologie, gecoacht
vom PS&P-Tandem , Vertriebs-
coach/PS&P-Einkaufsleiter als
Sparringspartner”.

. Proaktive Service- Konzepte

e Sales Excellence fir Innen- / AuBen-
/ Kundendienst, Produktmanager

®  Vertriebspartner-Management:
Motivation und Qualifikation der
Fihrungskréfte und Vertriebsmit-

arbeiter.

Zielgruppen

e Geschaftsfiihrende Gesellschafter/
Inhaber

. (Vertriebs-)Vorstande/
Geschaftsfihrer

e \Vertriebsleiter
e High Potential fur Vertriebsfiihrungs-
aufgaben in B2B-Unternehmen.

Philosophie

e Als Business-Coaches ist fiir uns
Ihre aktuelle Unternehmens-
Vision, lhre Unternehmens-Ziele
und Strategien die Start-Basis:
Betriebswirtschaftliche Ziele?
— Markt- und Kunden-Ziele? —
Prozess-Ziele? — Personal-Ziele?

e Gemeinsam entwickeln wir ein
ganzheitliches Sales Excellence-
Konzept, das Menschen — Prozesse
- Tools optimiert.

PETER SCHREIBER

TOP COACH | VON KUNDEN UND KOLLEGEN EMPFOHLEN

*  Wir empfehlen induktives Vorgehen:
Konkretes praktisch machen und da-
raus Grundsatzliches ableiten/lernen.

Branchenerfahrung

Unsere B2B-Kunden kommen groB-

tenteils aus den Branchen

® Investitionsgter, z.B. Maschinen-
und Anlagenbau

*  Industrie-Komponenten

e  Industrienahe Dienstleistungen

®  Beratungsunternehmen:
B2B-Consulting, Engineering

e Automobil-Zulieferer

e Baubranche und Gebaudetechnik

e Technischer Handel

Weitere auf der Homepage www.

schreiber-managementpartner.de

unter 'Referenzen’.

Position der Kunden

o Geschéftsfihrende Gesellschafter/
Inhaber

(Vertriebs-)Vorstande
(Vertriebs-)Geschaftsfihrer
Vertriebsleiter

Business Development
Produktmanager

Key Account Manager
Vertriebsmitarbeiter
Flhrungskréfte und Mitarbeiter
von Handelspartnern

Weitere auf der Homepage www.
schreiber-managementpartner.de
unter 'Kundenstimmen'.

Referenzen

APP Consulting, KEB Automation, KTR,
LIEBHERR MT, SCHULER Pressen,
Thyssen Krupp Elevator, WIELAND
Electric, BENTELER ...

Fazit

Das PS&P-Team - lhre Experten fir
Beratung & Workshop & Training &
Coaching im B2B-Vertrieb. Unsere
langjahrigen Kunden haben sich fir
uns entschieden, weil wir interdiszipli-
nére Experten mit langjahriger Berufs-
praxis sind. Pragmatisch. Wirkungsvoll.
Motivierend. Sofort umsetzbar.

PETER SCHREIBER & PARTNER

D-74360 llsfeld-Auenstein

www.schreiber-managementpartner.de
sekretariat@schreiber-managementpartner.de
Telefon: +49 (07062 96 96 8
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